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จุดประกายบุคลิกภาพและการสื่อสาร จุดประกายบุคลิกภาพและการสื่อสาร ... ... สูความเปนสูความเปนมืออาชีพมืออาชีพ......  

   
 

  
  
 
 
 
 

หลักการและเหตุผล 
 

ในภาวการณแขงขันทางการตลาดและการขายท่ีสูงเชนปจจุบันทักษะและความสามารถใน

การขายแตเพียงอยางเดียวไมเพียงพอท่ีจะทําใหคุณ...ในฐานะนักขาย... 

สามารถผูกใจลูกคาไวกับสินคาหรือกับตัวคุณเองไดยาวนานอยางแนนอน 

น่ันก็เพราะ...การซ้ือขายในยุคปจจุบันน้ี....ยอมตองอาศัยสายสัมพันธอันดีระหวางผูซ้ือกับ

ผูขาย จึงจะทําใหเกิดการยอมรับ ไววางใจ รวมถึงความปรารถนาดีตอกัน ซ่ึงจะสงผลใหการซ้ือขาย

น้ันคงอยูตอเน่ืองตลอดไปได นอกเหนือจากเทคนิครวมถึงวิทยายุทธนานาประการสําหรับการขายท่ี

คุณตองเติมเตม็อยูเสมอแลวน้ัน เทคนิคการทําใหลูกคาเกิดความประทับใจ และพึงพอใจในการ

บริการท่ีเหนือความคาดหมายก็เปนอีกหน่ึงเทคนิคท่ีคุณไมควรปลอยเลยไป  

หลักสูตรน้ีจะชวยใหคุณเรียนรู "แนวทางในการสรางความประทับใจตอตอลูกคา ตอผูท่ีตอง

ประสานงาน หรือแมกระท่ังตอเพื่อนรวมงาน" รวมถึง "แนวทางในการพัฒนาบุคลิกภาพและการ

ส่ือสารของตนเอง" ซ่ึงเปนกุญแจดอกสําคัญท่ีจะนําคุณไปสูความสําเร็จในงานขายตามท่ีตั้งเปา

เอาไว เมื่อผานหลักสูตรน้ีไปแลว...คุณจะเชื่อมั่นไดเลยวา... คุณก็จะสามารถทํางานไดอยางเปยม

ดวยประสิทธิภาพ และสามารถสราง "รอยย้ิมแหงความประทับใจ" ใหเกิดข้ึนกับผูคนรอบขางไดอยาง

ท่ีคุณคิดไมถึงมากอนแนนอน 

 

“ขอใหทุกทานประสบแตความสุข ความสําราญใจ และ ความโชคดีเทอญ” 
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หัวขออบรม 

 

• ความสําคัญของบุคลิกภาพ 

    - บุคลิกภาพ คือ ภาพลักษณของเรา และเราเองเปนภาพลักษณขององคกร 

• “ใจบริการ” จุดเร่ิมตนของความประทับใจ 

• แนวทางการสรางการบริการเชิงรุกดวยบุคลิกภาพและการส่ือสาร 

• แนวทางในการพัฒนาบุคลกิภาพและการส่ือสารของตนเอง 

   - การวางตัว 

   - การแตงกาย 

   - การส่ือสารท่ีมีประสิทธิภาพ 

   - การดูแลสุขภาพของตนเอง 

   - อารมณและความรูสึกท่ีแสดงออก 

   - ความเชื่อมั่นในตนเอง 

• เคล็ดลับในการสรางความประทับใจในการขายดวยบุคลิกภาพและการส่ือสาร 

• การสรางทัศนคติเชิงบวก...แนวทางสูบุคลิกภาพและการส่ือสารท่ีสมบูรณแบบ 

• แนวทางในการตั้งเปาหมายในการพัฒนาตนเอง 

 

จุดเร่ิมตนของความสําเร็จในการขาย คือ รักในงาน รักในองคกร รักในสินคา 

 
แนวทางการสัมมนา 

 

  ผมจะมุงเนนการสัมมนาโดยยึดผูเรียนเปนศูนยกลาง ดังน้ันผมจึงไดออกแบบการ

ฝกอบรมใหมีองคประกอบหลากหลายรูปแบบ ท้ังการนําอภิปราย การบรรยาย กรณีศึกษา บทบาท

สมมติ การเปดโอกาสใหถามคําถาม และตลอดท้ังการฝกอบรม จะมีเกมส กิจกรรม มาชวยสราง

บรรยากาศแหงการเรียนรู สรางการมีสวนรวม โตตอบกันอยูตลอดเวลา และที่สําคัญท่ีสุด คือการให

กําลังใจ สรางแรงบันดาลใจ ใหเกิดความรูสึกอยากเปลี่ยนแปลงพัฒนาตนเองสูความเปนเลิศ 

  ผมจึงสามารถใหความมั่นใจแกทานได วาผูเขาอบรมจะเต็มเปยมดวยสาระ ความรู 

ความสนุกสนานตอการเรียนรู รวมท้ังกําลงัใจ แรงบันดาลใจท่ีวิทยากรไดสอดแทรกใหตลอดการ

ฝกอบรม 
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ผลที่ได คือ 
o สรางบรรยากาศ แหงการเรียนรู มีความสนุกสนาน เปนกันเอง กลา

แสดงความคดิเห็น กลาแสดงออก 

o สรางทัศนะคติเชิงบวกแกผูเขาอบรม 

o กระตุนใหพนักงานตอบคําถาม และ แสดงความคิดเห็น 

o สอดแทรกบทเรียนการทํางานเปนทีม มีความสามัคคี รวมมือรวมใจ 

เพื่อไปใหถึงเปาหมาย 

o สอดแทรกบทเรียนของการใหบริการ  

o สรางความสัมพันธท่ีดีของผูเขาอบรม 

 

 
 

เก่ียวกับวิทยากรเก่ียวกับวิทยากร....  
  

 

อ.ไววิทย แสงอลังการ หรืออีกชื่อหน่ึงท่ีผูเขาอบรมมักเรียกอยางคุนเคย

วา อ.ไวท เปนหน่ึงในผูมีพรสวรรคในการสรรคสรางการฝกอบรม สัมมนา ใหเปน

เร่ืองสนุก ใหผูเขาอบรมเปยมดวยความสุข กําลังใจ แรงบันดาลใจ ซ่ึงเปนจุด

กําเนิดแหงความเรียนรู และพัฒนาตลอดชวีิต 

 อ.ไวท ไดหันมาเปนวิทยาอิสระ มืออาชีพ เมื่อ 4 ปท่ีผานมา และเปน

วิทยากรท่ีทําสถิติ โดยไดถูกรับเชิญใหไปบรรยายกับองคกรชั้นนําท่ัวประเทศ

มาแลวมากกวา 400 บริษัทในรอบ 4 ปท่ีผานมา สามารถดูรายละเอียดเพิ่มเติมได

ท่ี www.MrWaiwit.com 

  

o วิทยากรรับเชิญหลายสถาบัน 

o MD บ. Service Professional  

o อดีตผูบริหาร บ. Federal Express (FedEx) 

o อดีตผูบริหาร บ. AIS 

o อดีตผูบริหาร บ. Chevalier  

o อดีตวิศวกรควบคุมการส่ือสารดาวเทียม บมจ. ดาวเทียมไทยคม 

 


